
Kijkt u vooruit?
Wij helpen u bij het 
vinden van de weg
Insight kan u helpen bij het plannen, 

bouwen, beheren en ondersteunen van 

uw infrastructuur terwijl u uw bedrijf 

schaalt en evolueert.

Insight voor onafhankelijke softwareleveranciers



Bij het plannen van uw volgende groeifase is het essentieel dat u goed 

nadenkt over uw infrastructuur. 

Uw klanten zullen steeds meer werken in complexere omgevingen, 

ongeacht of uw producten in de cloud of op uw eigen hardware zijn 

gebouwd. Het is belangrijk om ervoor te zorgen dat u uw producten 

dienovereenkomstig kunt aanpassen terwijl u ervoor zorgt dat ze 

winstgevend blijven als u schaalt. 

Des te meer dingen veranderen,  
des te meer u moet meebewegen.

Hoe evolueren de behoeftes van klanten?

M A R K T

Mobiliteit

De huidige gebeurtenissen 

wereldwijd hebben 

organisaties ertoe aangezet 

om op ongekende schaal 

oplossingen voor werken op 

afstand te implementeren.

Wat betekent dit voor ISV’s?

Hybrid cloud

Naast de overgang naar de 

cloud, vinden daarbuiten 

ook bepaalde dingen plaats, 

omdat de wereldwijde 

datawetgeving steeds 

strenger wordt.

De implementatie van lokaal ontwikkelde 

software met de cloud schalen.

Uw workloads en technologie op elkaar 

afstemmen en cloudplatforms gebruiken 

om nieuwe schaalbaarheid, flexibiliteit en 

bereik mogelijk te maken.

Flexibiliteit

Onstabiele markten 

betekenen dat bedrijven 

diensten moeten kunnen 

op- en afschalen in lijn 

met de vraag voor het 

beheer van kosten.

Cloud-geïmplementeerde oplossingen 

geschikt maken voor privéhosting.

Workloads en governance aanpassen om 

uw producten te kunnen draaien op lokaal 

gehoste hardware, zodat datasoevereiniteit 

behouden kan blijven of IP kan worden 

beschermd. 

Hybrid cloud MobilityFlexibility



Een snel veranderende markt maakt het belangrijk om 

verschillende dingen te overwegen als u nadenkt over 

evolutie van diensten...

Oplossingen moeten flexibel zijn

Producten mogen niet worden beperkt door 

het platform waar ze op zijn gemaakt. 

Dit betekent dat lokaal gehoste producten 

in de cloud moeten kunnen worden 

geïmplementeerd, en aan de andere kant 

moet cloud-native software kunnen worden 

aangepast om on-premise te draaien, om te 

voldoen aan wettelijke vereisten.

Oplossingen moeten rendabel zijn

Veel bedrijven migreren om kosten 

te besparen, maar de verschillende 

licentielagen kunnen complex worden en 

inefficiënt opgezette systemen kunnen 

leiden tot onnodige kosten. Licenties 

moeten worden geoptimaliseerd om 

marges te beschermen en tegelijkertijd het 

best mogelijke product aan uw klanten te 

leveren.

Klanten hebben voortdurende 

ondersteuning nodig

Eenmalige transacties zijn niet nuttig voor 

onze klanten in een markt die van het 

een op het andere moment drastisch kan 

veranderen. Naast basisoplossingen voor 

probleemoplossing hebben klanten opties 

nodig om hun diensten voortdurend te 

optimaliseren, schalen en bouwen. 

Strategisch evolueren.
M A R K T



Insight is een specialist op het gebied van softwarelicenties, workloads en platforms. 

Een nieuwe benadering voor de 
hybride cloud.

W I E  Z I J N  W E ?

Kosten en risico’s beheren

Optimaliseer uw installatie en 

plan de migratie zorgvuldig om de 

voordelen te maximaliseren en de 

risico’s te minimaliseren.

Evolueer uw aanbod

Creëer nieuwe flexibiliteit en 

schaalbaarheid om uw klanten te 

helpen bij het navigeren van een 

onstabiele markt.

Wij gebruiken onze ervaring in infrastructuurstrategie om bedrijven zoals die van 

u te helpen bij het implementeren, schalen en ontwikkelen van uw producten in 

nieuwe omgevingen, of ze nu in de cloud of op hun eigen hardware zijn geboren.

Ons uiteindelijke doel is om u te helpen bij het aanpassen en 

evolueren van het aanbod aan uw klanten, zodat u winst blijft 

maken en nog steeds voldoet aan de behoeftes van uw klanten 

terwijl ze in steeds complexere hybride omgevingen werken. 

Zorg voor terugkerende omzet

Ondersteun klanten bij de 

omgang met complexiteit en het 

optimaliseren van de producten 

die ze van u kopen.

Relaties met klanten uitbreiden

Zorg dat u betrokken bent bij het 

traject van de klant en ontwikkel 

relaties die verder gaan dan 

eenmalige transacties.

Evolve your o�ering
Manage costs & risks

Build recurring revenueGrow customer relationships



Insight kan u begeleiden door alle stadia van uw strategische cloudtraject, van de eerste verkenning 
van cloud- of hybride mogelijkheden en -voordelen tot ondersteuning en optimalisatie na migratie.

Een strategische benadering van de cloud 
toepassen.

Build
Als u al hebt besloten wat u moet doen of al bent begonnen met migreren, kunnen we  
u helpen bij het migreren, opzetten en optimaliseren van uw gekozen infrastructuur. 
• Maak een gedetailleerde migratieroadmap met workflows, architectuur en waar en 

wanneer elke workload zal migreren.
• Beoordeel of u klaar bent voor migratie, inclusief een voordeel- en risicoanalyse.
• Migreer uw systemen met behulp van Insight Migration Services.

SERVICES: Migration Services, Azure Foundation

Plan
Als u van plan bent om bepaalde workloads naar of vanuit de cloud te migreren, 
kunnen we u helpen bij het onderzoeken van migratiemogelijkheden, voordelen en mogelijke 
risico’s.
• Vergroot uw inzicht in de complexiteit van hybride infrastructuur.
• Ontdek de invloed die nieuwe technologieën op bedrijven en mensen hebben en hoe dit 

van invloed is op uw technische behoeftes.
• Onderzoek de huidige en toekomstige behoeftes van uw bedrijf en bouw een migratieplan op.

SERVICES: Hybrid/Public Cloud Assessments

Manage
Zodra uw workloads zijn gemigreerd, kan Insight u helpen bij het optimaliseren en monitoren 
van uw nieuwe instellingen via doorlopende managed services.
• Optimaliseer de efficiëntie en verbeter de zakelijke waarde van uw gekozen oplossing.
• Zorg voor verbeteringen voor de lange termijn.
• Krijg professionele ondersteuning van een toegewijd team specialisten.
• Zorg dat uw oplossingen up-to-date blijven met automatische aanpassingen.

SERVICES: Managed Azure

Support
Voor dagelijkse uitdagingen kunt u vertrouwen op de helpdesk en ondersteuning voor 
probleemoplossing.
• Monitor uw omgevingen en los issues snel op.
• Krijg professionele ondersteuning van een toegewijd team specialisten.

SERVICES: Ongoing Support (OneCall)

W AT  W E  D O E N

PLan

Build

Manage



Managed Services

We bieden een uitgebreid 

dienstenportfolio om u te helpen  

bij het beheren en optimaliseren  

van uw diensten.

Expertise op meerdere niveaus

Wij kunnen u helpen bij het 

verkrijgen van inzicht in licenties, 

workloads en platforms. 

Partnerrelaties met leveranciers

We hebben verschillende 

leveranciersprogramma’s ontwikkeld 

om oplossingen op maat te bouwen.

Wereldwijde en lokale dekking 

We kunnen lokaal uitvoeren 

met wereldwijde dekking en 

mogelijkheden.

In tegenstelling tot traditionele spelers in softwarelicenties, richten we ons op het helpen van uw 

organisatie om sneller stappen voorwaarts te maken door uw bestaande setup te optimaliseren 

en uw kernworkloads te transformeren, zodat u kunt profiteren van nieuwe mogelijkheden. 

Neem contact op met uw lokale Insight-vertegenwoordiger voor meer informatie of stuur een 

e-mail naar nl.solutions@insight.com.

We zetten altijd een stap extra om te 
zorgen dat u continu vooruitgang kunt 
blijven boeken.

De behoeftes van uw klanten evolueren.
Zorg ervoor dat u betrokken bent.

W A A R O M  W I J

Multi-level  xperience Vendor partnerships

Global & local coverage managed services


